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CRITÈRES DE SÉLECTION

Toutes les demandes présentées sont examinées pour déterminer si elles satisfont aux critères d’admissibilité minimums et pour s’assurer que le modèle opérationnel et le plan de voyage proposé sont conformes aux lignes directrices du programme.

Un exemplaire des critères d’admissibilité minimums et des critères de sélection se trouve dans la trousse de demande, y compris :
· Le Formulaire de demande ainsi que les modèles de Lettre de soutien et de Lettre de reconnaissance
· Critères d’admissibilité minimums
· Critères de sélection
Critères de sélection
	L’entreprise dispose-t-elle de soutien suffisant de ses incubateurs?
· La personne-ressource de l’incubateur d’attache est-elle un mentor ou un conseiller qui connaît suffisamment le demandeur et ses objectifs de croissance à l’étranger?
· La Lettre de soutien démontre-t-elle que l’entreprise bénéficiera de la subvention de voyage puis qu’elle atteindra les objectifs et les livrables du voyage en répondant « oui » à toutes les questions ou presque toutes les questions de la liste de vérification?
· Apparaît-il que l’incubateur d’accueil offrira un soutien adéquat?

	Le modèle d’affaires et l’étape de développement de l’entreprise appuient-ils ses objectifs de croissance à l’étranger dans le ou les marchés cibles repérés?
· L’entreprise a-t-elle repéré des clients cibles, des concurrents existants ou potentiels, et un modèle de revenu à l’appui de son principal objectif de croissance à l’étranger sur le ou les marchés cibles repérés?
· L’entreprise présente-t-elle des réussites antérieures dans le développement de produits ou la validation des clients à l’appui de son principal objectif de croissance à l’étranger sur le ou les marchés cibles repérés?
· Les activités proposées du plan de voyage favorisent-elles le principal objectif de croissance à l’étranger de l’entreprise sur le marché cible repéré?
· L’entreprise est-elle à une étape de développement adapté pour atteindre les principaux livrables du plan de voyage?

	Si l’entreprise explore un marché étranger
· L’entreprise a-t-elle cerné un débouché clair sur son nouveau marché cible?
· L’entreprise a-t-elle organisé ou prévu des réunions avec des partenaires, investisseurs, clients, distributeurs ou fournisseurs potentiels à l’appui de son objectif de croissance à l’étranger?
· L’entreprise a-t-elle défini des livrables clairs pour explorer un marché cible étranger?
(p. ex., croissance d’un réseau; repérage de partenaires commerciaux, investisseurs, clients, distributeurs ou fournisseurs potentiels; aperçu de l’environnement d’affaires du marché cible; acquisition de nouvelles compétences.)
· [bookmark: _GoBack]Le calendrier de voyage favorise-t-il la réalisation des activités prévues?

	Si l’entreprise explore un marché étranger
· L’entreprise a-t-elle repéré des possibilités claires pour attirer des investissements sur le marché cible étranger?
· L’entreprise a-t-elle organisé ou prévu des essais de produit ou des démonstrations avec des clients, partenaires, fournisseurs ou distributeurs potentiels?
· L’entreprise a-t-elle défini des livrables clairs pour obtenir un investissement étranger?
(p. ex., ventes anticipées et paramètres connexes, accords signés avec des investisseurs, clients, partenaires, fournisseurs ou distributeurs potentiels.)
· Le calendrier de voyage favorise-t-il la réalisation des activités prévues?

	Si l’entreprise souhaite faire croître son entreprise en démarrage
· L’entreprise génère-t-elle des revenus?
· L’entreprise a-t-elle repéré des possibilités claires pour faire croître sa clientèle, élargir ses canaux de distribution ou conclure de nouveaux partenariats pour obtenir d’autres investissements?
· L’entreprise a-t-elle organisé ou prévu des réunions avec des investisseurs, clients, partenaires, fournisseurs ou distributeurs potentiels?
· L’entreprise a-t-elle défini des livrables clairs pour faire croître son entreprise en démarrage?
(p. ex., ventes anticipées et paramètres connexes, accords signés avec des investisseurs, clients, partenaires, fournisseurs ou distributeurs potentiels.)
· Le calendrier de voyage favorise-t-il la réalisation des activités prévues?
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